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Engel & Volkers Commercial

Optimal vernetzt im Immobilienmarkt

Die international titige Unternehmensgruppe Engel & Volkers (E&V) Commercial zihlt zu den fiihrenden
Dienstleistungsanbietern beim Handel mit hochwertigen Gewerbe- und Wohnliegenschaften. In der Schweiz
ist die ertragsstarke Immobilienfirma seit 10 Jahren aktiv.

Auf der Treppe zum Erfolg: Das Schweizer Team von Engel & Volkers Commercial.

Anlageimmobilien bilden das Kern-
geschift von E&V Commercial. In den
30 Jahren seit seiner Griindung hat sich
das Unternehmen zu einer etablierten,
starken Marke entwickelt. Die Immo-
bilienberater von E&V Commercial
sind im direkten Umfeld der grossen
Unternehmen in den Bereichen Anlage-
immobilien, Biiro- und Handelsflachen,
Gewerbe- und Industrieflichen sowie
Investment titig. Im Zentrum stehen
Beratung, Vermietung, Verkauf sowie
die Bewertung von Gewerbeimmobi-
lien. Ein weit verzweigtes, bestindig
wachsendes Netzwerk im Gewerbe-,
Wohn- und Yacht-Segment sichert dem
Unternehmen den Zugang zu einem
grossen Kundenkreis.

Schon friih hat es E&V Commercial
verstanden, die Chancen der globalen
Mairkte zu nutzen. Das Unternehmen
ist in Deutschland, der Schweiz, Liech-
tenstein, weiteren europdischen Lan-
dern, Siidafrika und im Nahen Osten
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aktiv. Das Prinzip der eigentiimergefiihr-
ten Unternehmensgruppe sichert die
stabile Entwicklung des Gesamtunter-
nehmens wie auch der einzelnen Fran-
chisen. In der Schweiz wird die Firma
vom Inhaber Dr. Hans Ueli Keller ge-
fiihrt, einem ehemaligen Geschiftslei-
tungsmitglied der Credit Suisse.

Lokale Partner und

internationale Netzwerke

Um die regionalen Eigenheiten der
Mirkte optimal zu beriicksichtigen, ar-
beitet E&V Commercial eng mit lokal
verankerten Partnern zusammen. Die-
se sind mit den jeweiligen Eigenheiten
der Region bestens vertraut. Sie beob-
achten die Marktentwicklungen aus
nichster Ndhe und geben den Kunden
Empfehlungen aus der unternehmeri-
schen Perspektive heraus. Fiir kapital-
intensive Immobilien und komplexe
Portfolios wird in jeder Phase des Ver-
kaufs Expertenfachwissen benétigt.

Neben der lokalen Vernetzung liegt ein
weiterer Fokus auf den internationalen
Mairkten. Das starke internationale
Netzwerk der Engel & Volkers-Gruppe
ermoglicht dem Unternehmen den
Zugang zu Investoren iiber die Gren-
zen des eigenen Marktes hinaus. Fir
die Auftraggeber ist das ein nicht zu
unterschitzender Vorteil. Die aktuelle
Wirtschaftslage hat E&V Commercial
einen verstirkten Zustrom von solven-
ten, langfristig orientierten Investoren
beschert, die vermehrt wertstabile An-
lagen in der Schweiz suchen.

Die optimale Immobilienlosung

fiir jedes Bediirfnis

Beratung, Vermietung, Verkauf sowie
Bewertungen zdhlen zu den Kernkom-
petenzen der 25 Mitarbeitenden, die
flir ihre Kunden von Ziirich und Bern
aus in den verschiedenen regionalen
Mairkten titig sind. Langjéhrige Er-
fahrung, ein konsequent umgesetzter
Know-how-Transfer und kontinuierli-
che Schulungen an der unternechmens-
eigenen Immobilien-Akademie in Ham-
burg sorgen fiir das nétige Fachwissen
bei der Beurteilung von Trends und
mittelfristigen Entwicklungen.

E&V Commercial kauft und ver-
kauft im Auftrag von Kunden gewerb-
lich genutzte Immobilien und Grund-
stiicke. Dazu gehdren Bauland, unge-
nutzte Gewerbe- oder Industriefldchen
sowie Logistikimmobilien genauso wie
Einkaufszentren, Wohnanlagen, Hotels
und klassische Biirohduser. Der Ver-
kaufsprozess beginnt in der Regel mit
einer griindlichen Situations- und
Potentialanalyse, um die Stirken und
Schwiichen, die Risiken und Chancen
einer Immobilie aufzudecken. Im An-
schluss daran werden der Kreis der
Kaufer bzw. der Investoren sowie der
angestrebte Verkaufspreis festgelegt.

Zu den Sternstunden eines jeden
Maklers gehort die Moglichkeit, ein
einmaliges Objekt zu verdussern — so
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etwa das legendére Ziircher Utoschloss,
das E&V Commercial im vergangenen
Jahr zu einem Hochstpreis an einen
neuen Eigentiimer vermitteln konnte.

Mehrfamilienhiuser

als begehrte Anlageobjekte

In den Zentrumslagen der attraktiven
Gross- und Mittelstadte ist die Nach-
frage nach Mehrfamilienhdusern als
Anlageobjekte hoch, das Angebot je-
doch derzeit tief. Dieses Ungleich-
gewicht hélt die Preise hoch — eine Si-
tuation, die durch die angespannte
Wirtschaftslage noch verstiarkt wird.
Die Spezialisten fiir Anlageimmobi-
lien von E&V Commercial kennen den
Markt jedoch genau. Sie erfahren es
frith, wenn geeignete Objekte verkauft
werden sollen und wissen, an welchen
Lagen sich welche Renditen erzielen
lassen. Oft kennen sie auch bereits die
potentiellen Kdufer. Dies ist der Fall,
weil jeder Berater einen klar umrisse-
nen regionalen Markt beobachtet und
dort die relevanten Objekte im Auge
hat. Allein im Stadtgebiet von Ziirich
sind derzeit sechs Makler aktiv, und
auch in Zug, Luzern, Sursee (LU),
Kiissnacht (SZ), Schaffhausen und Bern
sind Spezialisten fiir Mehrfamilien-
hiuser im Einsatz.

Mit rentablen Mietobjekten

zum Erfolg

Jahrelang sind die Leerstandsquoten
bei den Biirogebduden in den Schwei-
zer Wirtschaftszentren gesunken. Die
Lageverschlechterung der Schweizer
Wirtschaft hat diesen Trend jdh ge-
stoppt. Gleichzeitig haben die Bauvor-
haben Ende 2008 just mit der konjunk-

turellen Abkiihlung
einen neuen Hohe-
punkt erreicht. Als
Folge davon hat
eine Abschwichung
eingesetzt, die sich
vor allem auf die
schlechteren Lage-
klassen auswirkt.
Leerstinde kon-
nen im Einzelfall
existenzgefahrdend
sein. Manch ein Ei-
gentlimer will sich
von einer Immobi-
lie trennen und muss
seine Liegenschaft,
weil sie leer steht,
schliesslich  unter
Wert verkaufen. In
solchen Fillen stellt
E&V Commercial
zundchst eine be-
friedigende Vermie-
tungssituation her,
bevor fiir das nun
«rentable» Objekt ein neuer Kiufer
gefunden werden kann. Das Vermie-
tungsteam von E&V Commercial ist
derzeit hauptsiachlich in den Gebieten
um Ziirich, Zug und Bern aktiv. Es be-
arbeitet nicht nur Suchauftriage, um ge-
eignete Mietrdume zu identifizieren,
sondern kiimmert sich auch um das
Vermieten von Biiroflichen.

Die Anliegen der

Marktteilnehmer kennen

Die Detailhandelsbranche steht seit

Anfang Jahr an einem Wendepunkt.

Das Ende des Konsumbooms wird die

Flurbereinigung im Detailhandel vor-
antreiben. Der Verkaufs-
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flichenmarkt spiirt das
Problem sinkender Fla-
chenproduktivititen. Als
Folge davon diirfte das
wachsende Uberangebot
vor allem an schwéche-
ren Lagen zu tendenziell
sinkenden Preise fiihren.
Eine Ausnahme bilden
die Toplagen, fir die
auch im laufenden Jahr
mit weiter steigenden
Preisen gerechnet wird.
Das Retail Services
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Team von E&V Commer-
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Sternstunde: Der Verkauf des Prestigeobjekts Utoschloss
in Zirich 2008.

cial hilft Eigentiimern von Einzel-
handelsflachen, fiir ihre Standorte die
richtigen Mieter zu finden. Zusammen
mit dem bekannten Standortanalysten
Wolfensberger & Partner fiihrt das
Team auch Gesamtanalysen und Opti-
mierungsstrategien fiir grosse Flachen
durch. Dank dieser Partnerschaft sind
die Retail Services von Engel & Vol-
kers noch nidher am Markt und noch
besser vertraut mit den Anliegen der
Marktteilnehmer.

Engagement fiir
den Erfolg der Kunden
Das Zusammenspiel von lokaler
Marktnéhe und internationaler Kom-
petenz bestimmt den Einsatz fiir die
Kunden. Der Kundenerfolg hat oberste
Prioritit. E&V Commercial stellt seine
Leistungen deshalb nur bei erfolgrei-
cher Vermittlung in Rechnung. Dieses
leistungsorientierte Provisionsmodell
sichert dem Auftraggeber den vollen
Einsatz seines Beraters. Denn erst,
wenn die Ziele seiner Kunden erreicht
sind, hat auch Engel & Volkers Com-
mercial Erfolg. Dieses Modell hat sich
bewihrt und dazu beigetragen, dass die
Unternehmergruppe heute praktisch auf
der ganzen Welt vertreten ist.
www.engelvoelkers.ch
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